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KOWALSKI
	To jedna z najważniejszych części dobrze napisanego CV i pierwsza informacja, którą otrzymuje o Tobie pracodawca. Zamieść w niej Swoje mocne strony, najważniejsze osiągnięcia i umiejętności. Nie rozpisuj się. Kilka zdań wystarczy

	
	


	DOŚWIADCZENIE ZAWODOWE
	Kierownik działu sprzedaży w SHOP&HOP Sp. z o.o.
od 05.2010

Zarządzanie działem sprzedaży, pozyskiwanie i obsługa nowych klientów, tworzenie miesięcznych i rocznych raportów dla zarządu spółki, nadzór i aktualizacja witryny sprzedażowej spółki, tworzenie planów sprzedażowych


Specjalista ds. sprzedaży w SHOP&HOP Sp. z o.o.

08.2009 - 05.2010

Pozyskiwanie nowych klientów i kontrahentów, obsługa klientów, aktualizacja witryny sprzedażowej, planowanie zakupów towarów

Specjalista ds. sprzedaży w BIG MARKET 

07.2007 - 08.2009

Obsługa klienta indywidualnego, doradztwo w wyborze produktów 




	WYKSZTAŁCENIE
	Podyplomowe Studia Administracji i Zarządzania
Szkoła Główna Handlowa w Warszawie
2009 - 2010

Studia Magisterskie Uzupełniające na wydziale Finanse i Rachunkowość – Rachunkowość menadżerska
Wyższa Szkoła Finansów i Zarządzania w Warszawie 

2006 - 2008

Studia Licencjackie na wydziale Finanse i Rachunkowość – Budżetowanie i controlling w przedsiębiorstwie
Wyższa Szkoła Finansów i Zarządzania w Warszawie 

2003 - 2006





	JĘZYKI OBCE
	Angielski – certyfikat CAE
Niemiecki – certyfikat B2
Szwedzki - komunikatywny



	KURSY I
SZKOLENIA
	Nowoczesne techniki sprzedaży
Jobtime.pl - Kursy
2012

Wydajność i organizacja pracy - Obsługa klienta
Stowarzyszenie Inicjatyw Niezależnych Mikuszewo
2011




Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbędnych do realizacji procesu rekrutacji (zgodnie z ustawą z dn. 29.08.1997 roku o Ochronie Danych Osobowych Dz.Ust.Nr.133 poz.883)

